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NOME DO CURSO: MBA em Lideranca em Inovacéo Estratégica e Empreendedorismo Tecnoldgico

CARGA HORARIA: 370 h

PROJETO

CARGA
HORARIA
(horas)

Médulo 1: Fundamentos da Inovacdo e Empreendedorismo

Objetivo: Construir bases tedricas e praticas para identificar oportunidades e estruturar modelos de

negdcio inovadores.

11 Inovagéo e Empreendedorismo 20
2 |2, Estratégias e Modelos de Nego6cios Inovadores 20
3 3. Design Thinking, Design Sprint e Experiéncia do Usuério (UX) 20
4 |4. Mentoria: Diagndstico, imerséo e desenvolvimento do plano de agéo 20
Modulo 2: Desenvolvimento de Produtos e Gestéo Agil
Objetivo: Dominar metodologias para cria¢éo, cocriacdo e gestdo de produtos inovadores.
5 |5. Gestdo da Inovacéo e Processos Inovadores 20
6 o ST 20
6. Cocriagdo e Metodologias Ageis

[ Propriedade Intelectual e Prote¢&o de Ativos 20
8 |8. Mentoria: Relatérios de mentorias e plano de evolucdo 20

Médulo 3: Escalabilidade, Sustentabilidade e Impacto Global

Objetivo: Preparar para escalar negécios, incorporar sustentabilidade e expandir para mercados

globais.

9 . Estratégias de Escala e Internacionalizagdo 20

10 110, Financas e Captacéo de Recursos 20

11 x . . 20
11. Inovagéo Sustentavel e Economia Circular

12 : : 20
12. Tecnologias Emergentes (IA, 10T, Big Data)

13 20

13. Mentoria: Relatérios de mentorias e plano de evolucao

Maodulo 4: Lideranca, Negociacéo e Aplicacéo Prética

Objetivo: Desenvolver habilidades para liderar equipes, negociar estratégias e consolidar projetos.
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14 114, Lideranca e Gestao de Equipes Inovadoras 20
15 115, Negociacao Estratégica para Inovagéo 20
16 : : 20
16. Aspectos Legais para Empreendedorismo

17 117. Mentoria: Relatérios de mentorias e plano de evolucéo 20
18 | 18. Capacitacao em Pitch e Oratoria 20
19 | Seminario de encerramento 10

TOTAL 370




